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Одной из характерных особенностей современного общества является 

чрезмерное стремление его членов к потреблению как материальных, так и 
нематериальных благ. Жадность как психологический конструкт следует 
рассматривать в контексте исследований монетарного, потребительского 
поведения и изучения склонности к суперпотреблению [2, 7, 10, 13].  

Диспозиционную жадность мы определяем как ненасытное, эгоистич-
ное желание большего, независимо от используемых средств (материальных 
или нематериальных). Она проявляется по отношению к любым предметам 
или объектам не зависимо от ситуации и может быть активирована ситуа-
ционными характеристиками [6; 7; 9–13].  

В современной психологической науке ощущается серьёзный недо-
статок исследований индивидуально-личностных факторов и детерминант 
жадности как устойчивой диспозиции.  

Цель данного исследования – установление прогностических лич-
ностных предикторов диспозиционной жадности. 

Выборку составили 398 респондентов (188 мужчин и 210 женщин)  
в возрасте от 24 до 67 лет. Для проведения исследования использовался сле-
дующий инструментарий: «Шкала диспозиционной жадности», разработан-
ная И.А. Фурмановым и С.М. Ширко [7], опросник «Алчность» (автор  
Ю. Щербатых) [8], «Опросник измерения монетарных аттитюдов B. Klontz 
и T. Klontz» в адаптации Д.А. Баязитовой, Т.А. Лапшовой [1], «Опросник 
диспозиционного материализма», разработанный К.В. Карпинским  
и Н.В. Кисельниковой (Волковой) [3], шкала «Альтруизма-эгоизма» («Ме-
тодика диагностики социально-психологических установок личности в мо-
тивационно-потребностной сфере» О.Ф. Потёмкиной) [5], шкала «Невро-
тизма-психотизма» в составе «Психодиагностического теста» В.М. Мельни-
кова, Л.Т. Ямпольского [4]. 

Статистическая обработка производилась с помощью программы 
SPSS Statistics 13.0, которая включала в себя множественный регрессион-
ный анализ.  

Было установлено, что вне зависимости от пола жадность как устой-
чивая мотивация характеризуется следующими индивидуально-личност-
ными особенностями: деньги как статус, алчность, поклонение деньгам, эго-
изм, избегание денег, зависть, материализм. 

Регрессионный анализ позволил выявить, что для мужчин и женщин 
с высоким уровнем диспозиционной жадности (ДЖ) положительными пре-
дикторами являются деньги как статус (ДС), алчность (А), поклонение день-
гам (ПД), эгоизм (Э), зависть (З), отрицательными предикторами выступают 
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избегание денег (ИД) и материализм (ОБМ). Об этом свидетельствует урав-
нение регрессии (R2 = 0,45): ДЖ = 19,679 + 0,536 × ДС + 0,914 × А + 0,412 × 
ПД+ 0,624 × Э – 0,126 × ИД + 1,049 × З – 0,298 × ОБМ. 

Полученные результаты позволяют констатировать, что вне зависи-
мости от пола чем сильнее выражены показатели алчности, зависти и эго-
изма, денег как статуса и поклонения деньгам, тем выше вероятность фор-
мирования высокого уровня диспозиционной жадности. Таких мужчин и 
женщин характеризует ненасытное желание получить и сохранить все свои 
накопления, страстное нежелание расставаться как с материальными, так и 
с нематериальными сбережениями, чрезмерные денежные траты и финансо-
вые риски. Подобными проявлениями такого поведения является накопи-
тельство как материального, так и нематериального имущества и неспособ-
ность быть удовлетворёнными. Такие мужчины и женщины стремятся про-
извести впечатление на других, проявляют тревогу по поводу чужих успе-
хов и достижений, своего более низкого статуса. Все их достижения и успех 
напрямую зависят от их уровня материального положения. По этой причине 
они часто испытывают озлобленность и раздражение, практически отсут-
ствует внимание и сочувствие к окружающим людям. Мужчины и женщины 
отличаются нездоровым себялюбием, сосредоточением на своей собствен-
ной личности. 

Напротив, при увеличении показателей по характеристикам избегания 
денег и материализма уменьшается вероятность формирования диспозици-
онной жадности. Следует предположить, что такие мужчины и женщины 
опасаются финансовых сделок, в зависимости от ситуации наделяют особой 
значимостью материальную и нематериальную сторону своей жизни. Их от-
личает нежелание тратить деньги даже на самое необходимое, ситуативное 
проявление приобретательства и потребления в отношении денег и немате-
риального имущества, склонность действовать подобным образом в зависи-
мости от сложившейся ситуации.  

Полученные данные совпадают с результатами отечественных и зару-
бежных исследований, в рамках которых подчёркивается, что уровень жад-
ности может быть связан с индивидуальными особенностями личности  
[7, 8, 9, 11, 13].  

Таким образом, результаты регрессионного анализа позволяют кон-
статировать, что для установления предрасположенности к личности к жад-
ному поведению фокус внимания необходимо сосредоточить на изучении 
психологических предикторов, участвующих в формировании жадности как 
устойчивой черты. Жадность как устойчивая диспозиция и мотивация явля-
ется одним из факторов максимизации как своих личных результатов, про-
дуктивного управления собой, так и способствует экономическому про-
грессу и развитию современного общества. Ненасытное желание получить 
максимум материальных и нематериальных благ для себя и других может 
выступать положительным предиктором конкурентноспособного общества 
суперпотребления. 
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